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Sebastian Ruiz Morales, presidente de la Asociacion Provincial de Talleres de Reparaciones y Afines

“La crisis economica

esta afectando

serramente al sector
del automoévil”

| sector del automovil es uno de los mas afectados por la crisis

financiera. Tras unos arfos de continuo crecimiento este 2009
lleva una caida muy importante en las ventas. El presidente de la
Asociacion de Talleres de Granada, Sebastian Ruiz Morales, ofrece
su vision de la situacion y se muestra esperanzado de que la reacti-
vacion que se esta produciendo en las ultimas semanas se consoli-
de y sea el principio del final de esta etapa que ha puesto a prueba
a los empresarios granadinos.

GranadaECQO: (El Ultimo afio ha
sido de los que es mejor olvidar?
Sebastian Ruiz: Definitivamente
si, tras una etapa expansiva he-
mos sufrido un parén muy brus-
co. En estos meses la economia
en general ha sufrido pero los
sectores de la construccion y el
automovil, especialmente. Com-
prarse la casa y el coche son las
principales adquisiciones de cual-
quier persona en su vida y, tal y
como estan las cosas, los clien-
tes se han retraido y no ha sido
hasta ahora cuando hemos em-
pezado a ver mas movimiento.
Las ayudas del Gobierno han tar-
dado pero ya empiezan a dar al-
gunos resultados.

G.E.: Entiendo, por tanto, que us-
ted es optimista de cara al futuro.
S.P.: Claro, creo que hemos pa-
sado lo peor y que estamos ini-
ciando la remontada. En estos
meses los empresarios han teni-
do que demostrar su capacidad
de aguante y pronto espero que
todo vuelva a la normalidad.
G.E.: Aunque hayan caido las
ventas de vehiculos nuevos, las
calles y carreteras siguen llenas
por lo que las reparaciones ha-
bran sido fundamentales para la
subsistencia.

S.P.: Es un apartado importante
pero también sufre la crisis, se
tarda més en llevar el coche a las
revisiones. Cada vez mas los
talleres se han ido especializando
y a pesar de que muchos han
tenido que cerrar por motivos de
rentabilidad, sin embargo los que
han sabido adaptarse a la tecno-
logia y cuentan con los conoci-

mientos que precisan los auto-
moviles modernos, han con-
seguido sobrevivir y ofrecer una
calidad importante. El problema
es que la crisis econdmica coinci-
dié con el fin del plan Prever y
eso nos afectdé mucho. Desde
todos los &mbitos, tanto fabrican-
tes como distribuidores, han lu-
chado para que se vuelva a im-
plantar porque creemos que es
una medida para reducir los vehi-
culos antiguos y porque en las
circunstancias en las que esté el
mercado necesitamos una incen-
tivacion para que la gente siga
comprando vehiculos seminue-
VoS 0 nuevos. Cumplia una doble
finalidad porque redujo el parque
de coches antiguos e incentivo a
los talleres a adaptarse a las nue-
vas tecnologias que incluyen los
ultimos modelos.

G.E.: Fue como una seleccion
natural que oblig6 a los empresa-
rios a poner al dia a sus trabaja-
dores y sus instalaciones

S.P.: Exacto, actualmente la tec-
nologia de un coche es muy com-
plicada. La mayorfa de las veces
las averias hay que diagnosticar-
las a través del ordenador y sub-
sanarlas con aparatos muy sofis-
ticados. Tenemos que estar al dia
y continuamente estudiando. A
través de la Asociacién de Talle-
res hemos mantenido una linea
de formacion importante. Todos
los cursos que hemos podido
recopilar han sido siempre para
formacion de los asociados. En-
tiendo que a ellos les cuesta ce-
rrar sus talleres para asistir a cur-
sos de formacion pero este es-

fuerzo redunda en su beneficio.
Tenemos que estar al hilo de la
Unién Europea y ofrecer unos
servicios de asistencia de calidad
con la garantia de que nuestros
coches son atendidos correc-
tamente.

G.E.: ¢La crisis ha frenado esta
modernizacion de los talleres?
S.P.: Ha repercutido mucho por-
que los empresarios han tenido
gue ajustar sus inversiones para
no desajustar sus cuentas de
resultados.

G.E.: ¢Se han visto muchos talle-
res obligados a cerrar?

S.P.: Somos més de mil talleres
dados de altay de los cuales casi
700 estan afiliados a nuestra
asociacion. Los hay pequefios en
los que trabaja el propietario con
algun hijo o ayudante y los hay de
tipo medio y concesionarios. Las
empresas mas pequefias han
sido las mas afectadas. Aunque
actualmente todos los coches
necesitan al menos una vez a afio
una revision mas averias y gol-
pes, la actividad ha caido en los
Ultimos meses.

Futuro

G.E.: De cara al futuro, ¢como
considera que evolucionara la
situacion?

S.P.: Hace dos afios ni yo, ni creo
que nadie, podia imaginar que la
crisis iba a ser de estas propor-
ciones. En los congresos ya se
hablaba de una bajada que podria
ser del 2 6 3% pero nunca de lo
gue esta ocurriendo con unos
porcentajes del 20 6 30%. Ya

[ |
“Se ha tardado
mucho en ofrecer
incentivos a la
compra de un
vehiculo,
y es pronto para
medir su incidencia”
[

hace un afio reclamabamos me-
didas urgentes y no ha sido hasta
ahora cuando el Gobierno ha to-
mado la iniciativa.

G.E.: Las ayudas del Gobierno
han reactivado las visitas a los
concesionarios pero ¢se han tra-
ducido en aumento de las ventas?
S.P: Se ha tardado mucho en
ofrecer estos incentivos y es
pronto para medir su incidencia,
lo que si es cierto es que en las
Ultimas semanas hay mas interés
y se estan cerrando méas opera-
ciones.

G.E.: (Qué medidas han tomado
los fabricantes y los distribuido-
res?

S.P.: Los fabricantes no se mue-
ven al ritmo que podemos hacer-
lo los concesionarios. Estan ayu-
dando con medidas como regalar
los seguros y con camparfias mas
agresivas de publicidad y de des-
cuentos. Nuestro principal proble-
ma ha sido la financiacion. Nues-
tra crisis se ha visto aumentada
por la falta de disponibilidad de di-
nero. La crisis financiera ha sido
paralela a la de la construccion y
en consecuencia nosotros nos
hemos vista arrastrados. Mu-
chas operaciones no han podido
realizarse porque se exigen mas

“Es muy necesario
apoyar las ventas
porque las
matriculaciones
cayeron un 32%
en Granada
en mayo”
|

requisitos que en afos anteriores
y ademdas un sector emergente
como era el de los inmigrantes se
ha visto afectado y un nimero im-
portante de operaciones que an-
tes salian ahora tienen dificil solu-
cion. La financiacion es funda-
mental porque aunque realicemos
la venta no se puede concretar
sin el respaldo de los bancos. El
dinero es miedoso y los bancos
cerraron el grifo de tal manera
gue muchas operaciones de ven-
ta se frustraron y, asi mismo, mu-
chas personas asustadas por la
incertidumbre existente se han re-
traido a la hora de realizar actua-
ciones en sus vehiculos como el
arreglo de pequefios golpes o
han reducido su uso para alargar
las revisiones.

G.E.: ¢A la hora de comprar los
clientes estudian mucho mas el
mercado?.

S.P.: Légicamente, la competen-
cia es mayor, hay mas ofertas y
los presupuestos de los clientes
estdn muy ajustados por lo que
los coches que mejor se venden
son los que tienen algo menos de
equipamiento para que la cuota
mensual se vea reducida unos
euros. Por lo general, se venden
coches medianos con poco equi-
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pamiento pero sin renunciar al
aire acondicionado, elevalunas o
cierre centralizado. Nos hemos
acostumbrado a unos minimos y
no renunciamos a ellos. También
ha aumentado la demanda de ve-
hiculos de km. 0 o seminuevos
con menos de dos afios. Con es-
tas adquisiciones el cliente se
estd ahorrando miles de euros.
Los clientes resuelven su necesi-
dad pero con una cuota mas ase-
quible. Si son capaces de man-
tener el ritmo en las empresas
con este tipo de productos nota-
ran menos la incidencia de la cri-
Sis.

G.E.: (Coémo ha contemplado la
caida de las ventas tanto a nivel
nacional como internacional en el
Ultimo afo?

S.P.: Con mucha preocupacion y
diria que hasta angustia porque
no se tomaban las medidas opor-
tunas. En cuanto se han plantea-
do las ayudas y los incentivos los
concesionarios han notado que
han aumentado los clientes. Los
talleres también han percibido un
aumento de la actividad. Es muy
necesario apoyar las ventas por-
que las matriculaciones de turis-
mos y todoterrenos registraron
una caida del 32% en la provincia
de Granada en mayo, se vendie-

ron 951 vehiculos, segln los
datos de la Asociacion Nacional
de Vendedores de Vehiculos a
Motor, Reparacion y Recambios
(GANVAM), que representa a un
total de 2.400 concesionarios ofi-
ciales y 3.000 compraventas in-
dependientes. En Andalucia, las
matriculaciones de turismos y to-
doterrenos disminuyeron un 44%
en mayo y un 38% a nivel nacio-
nal. Hay que frenar esta sangria.

Nuevo reglamento

G.E.: {Como prosigue el nuevo
reglamento de la Junta de Anda-
lucia para la reparacion de vehicu-
los?

S.P.: Seguimos luchando para ir
limando aristas. A los miembros
de la asociacién hemos logrado
concienciarlos de la importancia
de cumplir toda la normativa que
esta en vigor pero queda trabajo
por hacer en esa bolsa de talleres
que estan sin asociar. Hoy en dia
en cualquier empresa de este
sector hay que tener un ordena-
dor para llevar el control de las
piezas, la contabilidad, la normati-
va,... como corresponde a una
empresa moderna. Los talleres
pequefios tienen menos capaci-
dad de adaptarse.

G.E.: ({Coémo hacen frente a la
competencia desleal que ejercen
los talleres ilegales?

S.P.: Es una lucha continua por-
que al no estar dados de alta no
existen y hay que denunciar. Es
un trabajo arduo y los ayunta-
mientos son reacios porgue con-
lleva malestar en la poblacién por
tomar medidas contra los veci-

nos. En las delegaciones de Tra-
bajo y Hacienda pasa igual y con
Consumo también es complica-
do. Los organismos deberian ir
todos a una para llevar a cabo una
accion eficaz contra esta activi-
dad fraudulenta y peligrosa. Tratar
elementos electrénicos de un ve-
hiculo sin la maquinaria oportuna
puede ocasionar accidentes y

después la responsabilidad del ta-
ller es nula. Trabajamos con las
asociaciones de consumidores
para que recomienden a sus aso-
ciados que busquen talleres lega-
les. En este sentido, acabamos
de renovar todas nuestras placas
en las que se especifican todas
las actividades, son una garantia
para los clientes.

Hasta el 31 de Julio
Toyota te ofrece en exclusiva el plan

TRIPLE TRANQUILIDAD TOYOTA

Ahora con Toyota,
sifinancias a tres anos
tu vehiculo,

te regalamos:
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* GRANADA: Avda. de Andalucia,s/n Poligono "El Florio" - Tel.: 958 295 400
o |* LOJA: Avda. de Andalucia, s/n - Tel.: 958 140 251
® BAZA: Crta. de Benamaurel s/n - Tel.:958 703 515

*Qferta valida para toda la gama Toyota Optimal Drive excepte Toyota iQ y Toyota Aygo. Seguro a Todo Riesge con Franguicia de 450 € durante 3 afos ofrecido por AIQI Mator And General Insurance Company of Europe Compafiia Aseguradora cid. DGS E-0176 con la mediacian de Toyota Insurance
Management inscrita en €l Registro de Mediadores de la DGS. Seguro de Desempleo durante 3 afos ofrecido por la Compafiia London General Insurance, Mantenimiento preventivo establecido en el libro de servicio y garantia del vehiculo de 3 afios & 45.000 kms, lo que antes suceda. Consulte todas las
condiciones detalladas en wiww toyota.es o contacte con Atencién a Cliente Toyota en el 902 342 902. Oferta valida para Peninsula y Baleares hasta el 31/07/09. Consuma media {1/100 kmj: 4,12 7.6, Emisiones CO; (g/km): 109 2 189,
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Ranking de las empresas de
automocion de Granada

GranadaECO en esta ocasion publica el ranking de  El sector de la automocion es dinamico y muy impor-  vamos de 2009 esta golpeando fuertemente este sec-
las empresas de Automocion de Granada y provincia — tante en la economia provincial pero ha sido uno de los  tor, baste decir que en los primeros meses del afio la
correspondiente a las ventas en 2008 como anticipo al  grandes perjudicados por la crisis econdmica que pade-  caida se situé en torno al 40%, en mayo fue del 32% y
Ranking General que publicaremos en el mes de Junio.  cemos, el 2008 se salvé medianamente pero lo que lle-  parece que junio serda mejor que sus precedentes

EMPRESA ACTIVIDAD el hS ) | EvpEs0s DIRECCION Cod. [ Poblacién | TELEFONO RESPONSABLE
01 DISTRANSA GRUPO AUTOMOCION 182.332.153 336 CARRETERA DE MALAGA, S/N 18320 | SANTA FE 958 430030 | JOSE EMILIO GARCIA
02 CONCESIUM, BMW, MINI, PORSCHE AUTOMOCION 140.000.000 290 CAMINO DE RONDA 183 18003 | GRANADA 902 477070 | JOSE A. JULIAN MORILLAS
03 FAJISA-PROJIMOSA GRUPO AUTOMOCION 102.867.985 263 AVDA. ANDALUCIA, S/N 18014 | GRANADA 958 272850 | MANUEL JIMENEZ ORTIZ
04 ALHAMBRA MOTOR-MOTOR GRANADA AUTOMOCION 62.000.000 150 AUTOVIA JAEN ENTRADA ASEGRA 18210 | PELIGROS 958 402084 | FRANCISCO GARCIA VARGAS
05 RONDAMOVIL AUTOMOCION 48.000.000 105 AVDA. ANDALUCIA, S/N 18014 | GRANADA 958 206670 | JOSE ANTONIO BRAVO PEREZ
06 AUTOCONCESIONARIOS AUTOMOCION 41.500.000 88 AVDA. ANDALUCIA, S/N 18015 | GRANADA 958 277650 | LORENZO VILLAFRANCA
07 VIGILSA-GILAUTO-SOGRAPAIN GRUPO AUTOMOCION 39.000.000 125 AVDA. ANDALUCIA, S/N 18015 | GRANADA 958 275254 | JUAN ANTONIO GIL SANCHEZ
08 NEVAUTO AUTOMOCION 36.500.000 70 CAMINO DE RONDA 183 18003 | GRANADA 958 294161 | JOSE LUIS RUIZ GUIRAO
09 NUCESA AUTOMOCION 32.793.000 84 POLIGONO P-30 18014 | GRANADA 958 295500 | FRANCISCO CERVILLA
10 V.V. MOTORS AUTOMOCION 30.516.830 76 CTRA. DE MADRID, KM. 426 18210 | PELIGROS 958 405050 | ANTONIO FERNANDEZ
11 GRUPO AM (GRUPO MARAS) REPU. AUTOMOVIL 30.201.892 87 CTRA. ARMILLA, S/N 18100 | ARMILLA 958 122223 | ANTONIO MANAS PEREZ
12 VEINSUR GRANADA AUTOMOCION 23.000.000 79 AUT. BAILEN-MOTRIL SALIDA 123 18197 | PULIANAS 958 411600 | CARLOS NUNEZ LAHORE
13 MOTORDOS AUTOMOCION 20.000.000 55 AVDA. ANDALUCIA, S/N 18015 | GRANADA 958 805628 | MANUEL VEDIA BARQUERO
14 NORTUSA AUTOMOCION 19.500.000 42 CARRETERA DE JAEN, 19 18014 | GRANADA 958 155011 | MANUEL LINARES GARRIDO
15 AUTIBERIA AUTOMOCION 19.100.000 60 AVDA. ANDALUCIA, S/N 18015 | GRANADA 958 293761 | RICARDO LUQUE ROMERO
16 FRANCISCO SALAS E HIJOS S.L. REPU. AUTOMOVIL 14.892.035 54 POL. JUNCARIL C/ ALBUNOL 18220 | ALBOLOTE 958 810025 | FRANCISCO SALAS NAVARRO
17 NEVADA MOTOR AUTOMOCION 13.210.000 38 CTRA. DE JAEN, S/N 18013 | GRANADA 958 404325 | DAVID
18 TALLERES ONIEVA GONZALEZ AUTOMOCION 11.200.973 2 AVDA. MARIANA PINEDA, 41 18500 | GUADIX 958 660962 | JUAN JOSE ONIEVA GONZALEZ
19 AUTOMOTOR CASA AUTOMOCION 10.919.000 25 CTRA. DE ALMERIA, N° 5 18600 | MOTRIL 958 602368 | FERNANDO CABRERA PADIAL
20 DIGASA GRUPO AUTOMOCION 10.948.500 40 CTRA. CORDOBA, KM 431 18015 | GRANADA 958 286504 | JUAN C. ROIZ DE LA PARRA
21 YOKAMOTRIL AUTOMOCION 8.795.960 35 CTRA. ALMERIA, 49, 18600 | MOTRIL 958 822904 | MANUEL A. RODRIGUEZ
22 N.R.F. ESPANA REPU. AUTOMOVIL 8.662.000 58 PGNO. ASEGRA, AVDA. ASEGRA, 10| 18210 | PELIGROS 958 405030 | EDUARDO GIJON PEREZ
23 SPORT AUTOMOCION GRUPO AUTOMOCION 8.174.215 25 AVDA. ANDALUCIA, S/N 18015 | GRANADA 958 284540 | MIGUEL GARCIA CHINCHILLA
24 AUTOARRAYAN AUTOMOCION 7.269.406 17 AVDA FERNANDO DE LOS RIOS 110 18100 | ARMILLA 958 130686 | FELIPE NUNEZ MULLER
25 GRUPO SEMAR REPU. AUTOMOVIL 6.750.000 24 PLACETA TREVINO, 4 18001 | GRANADA 958 203824 | SEGUNDO MARTIN PEREGRIN
26 CAR REPAIR SYSTEM AUTOMOCION 5.931.441 17 AVDA. PALOS DE LA FRONTERA, 15 | 18320 [ SANTA FE 902 180470 | JOAQUIN PEREZ MOYA
27 VOLQUETES Y CARR. MONTALBAN AUTOMOCION 5.800.000 27 CTRA. MALAGA-GRANADA, S/N 18300 | LOJA 958 320506 | JOSE ANTONIO MONTALBAN
28 VADAUTO AUTOMOCION 5.772.527 27 CTRA. ALMERIA, KM, 1,900 18600 | MOTRIL 958 821197 | RAFAEL TORET POSADAS
29 TROPIAUTO MOTRIL AUTOMOCION 5.700.000 22 SANTO DOMINGO S/N. 18600 | MOTRIL 958 821590 | ANTONIO RUBIA LOPEZ
30 TALLERES BONACHERA AUTOMOCION 4.979.410 23 AVDA. MARIANA PINEDA, 63 18500 | GUADIX 958 661111 | MIGUEL ANGEL GONZALEZ
31 CARROCERIAS GRANADA AUTOMOCION 2.405.000 15 CTRA. CORDOBA, KM. 429 18320 | ATARFE 958 436150 | EDUARDO MORENO MOLINA
32 TALLERES LIMER AUTOMOCION 1.100.000 15 CTRA. DE ALMERIA, KM 1,750 18600 | MOTRIL 958 821158 | EMILIO LINARES PINOS
33 RECAMBIOS SEYTO REPU. AUTOMOVIL 970.152 8 POL. FUENTESANTA C/ALHAMA 18300 | LOJA 958 327505 | JORGE SELLER SEGURA
34 TALLERES DIESEL MATIAS AUTOMOCION 711.000 15 PGNO. JUNCARIL, PARCELA 335 18220 | ALBOLOTE 958 466158 | MATIAS MARTIN OSA
35 AUTO SEVIERA AUTOMOCION 553.000 6 CTRA. MURCIA, 174 18800 | BAZA 958 860097 | JUAN JOSE VINAS
1ZAS SEA POR i ,_\
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el SHIFT comfort
MOTOR GRANADA
COMPLEJO DEL AUTOMOVIL. AUTOVIA DIRECCION JAEM.
ENTRADA POLIGONO INDUSTRIAL DE ASEGRA - PELIGROS
GRAMADA - TEL. 958 40 55 35

Consumo mixdo: 5,2 - 7,8 /100 km, Emisiones de COs2; 139-188 g/km.
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